62 Jornada Cientifica e Tecnolégica e 3° Simpésio de Pds-Graduacéo do IFSULDEMINAS
04 e 05 de novembro de 2014, Pouso Alegre/MG

DIAGNOSTICO DA ECONOMIA INFORMAL NO MUNICIPIO DE MACHADO/MG
Luiz Célio S. ROCHA'"; Adenylson D. MARIANO?

RESUMO

A informalidade ndo € um fendmeno restrito aos paises em desenvolvimento,
atingindo inclusive os paises desenvolvidos (WILLIAMS, 2013), sendo relevante
para a economia desses paises. Assim, o presente trabalho tem como objetivo fazer
um diagndéstico da economia informal no Municipio de Machado/MG. Para tanto foi
realizada uma pesquisa qualitativa, com método de bola de neve (BIERNACKI;
WALDORF, 1981), utilizando entrevistas estruturadas com todos os proprietarios de
negocios identificados, onde posteriormente fez-se uma analise de contetdo
(BARDIN, 1977). Foram identificados 107 negocios atuando na informalidade,
concluindo-se que existe grande heterogeneidade e que politicas publicas devem
considerar toda essa complexidade buscando melhorias reais na vida dos

envolvidos.

INTRODUCAO

O debate sobre crescimento econdémico no Brasil tem se concentrado fortemente
na agenda macroecondmica, especialmente nos temas de estabilidade monetéaria,
sustentabilidade fiscal e capacidade de adaptacdo da economia frente as
adversidades externas. No entanto, mesmo com 0 progresso apresentado nessas
frentes, torna-se evidente que o crescimento do Brasil ainda é bastante limitado
quando comparado a outros paises em desenvolvimento, tais como india e China,
gue vém crescendo a taxas muito mais elevadas (MGI, 2004). Um dos principais
argumentos para que isto ocorra € a existéncia de uma série de barreiras a
economia formal no pais e o nivel de informalidade resultante (MGI, 2004).

Com o intuito de fornecer a base necessaria para reforcar politicas publicas que
venham a reduzir a informalidade e melhorar as condi¢cbes de trabalho dos
individuos é que este tema deve ser estudado. Assim, o objetivo geral deste trabalho

e fazer um diagnéstico a respeito da economia informal no Municipio de
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Machado/MG, buscando para tanto: identificar as empresas que atualmente
exercem suas atividades na informalidade; caracterizar, socioeconomicamente, 0S
empreendimentos identificados; e buscar as razdes para que estes
empreendimentos permanecam na informalidade. E importante ressaltar que, no
momento em que a pesquisa foi realizada, ndo existiam informagdes a respeito do
setor informal da economia no municipio analisado.
METODOLOGIA

A presente pesquisa, quanto aos seus objetivos, esta caracterizada como
descritiva e exploratéria. Tendo em vista o tema e o objetivo definidos para o estudo,
este trabalho adotou uma abordagem de andlise predominantemente qualitativa, por
abrir a possibilidade em enfatizar o registro de conteudos significativos do contetdo
do discurso dos sujeitos que fizeram parte desta investigacdo (RICHARDSON,
2008). O método de bola de neve (BIERNACKI; WALDORF, 1981) foi utilizado para
identificar os participantes do estudo. Uma vez identificados os empreendedores que
fariam parte do estudo, utilizou-se de entrevistas estruturadas, com questionarios
compostos de perguntas abertas. A analise dos dados comecou assim que as
Ultimas entrevistas foram feitas, e para isso, utilizou-se a técnica de analise de
contetido (BARDIN, 1977). A medida que se foi analisando os dados buscou-se
definir as dimensdes de analise. Por fim, realizou-se a interpretacao.
RESULTADOS E DISCUSSAO

Com relacdo a caracterizagdo socioecondmica dos proprietarios dos negocios, 0s
resultados séo discutidos a seguir. Quando analisa-se a renda média familiar tem-se
o valor de R$ 2.317,95, sendo este valor composto tanto pelo rendimento oriundo do
negocio quanto da renda auferida pelo conjuge ou, ainda, por outra renda qualquer
como a aposentadoria do proprietario. Quando analisamos somente a renda média
oriunda do negdcio, a média encontrada foi de R$ 1.128,78, média esta superior ao
salario minimo vigente de R$ 724,00. Este fato confirma o defendido por alguns
autores como Cacciamali (1994), Becker (2004), Maloney (2004) e Paschoal et al.
(2013) de que aqueles individuos ocupados em atividades incluidas na economia
informal nem sempre auferem renda inferior aos rendimentos dos trabalhadores
assalariados. Maloney (2004) explica que ao contrario do que ocorre com a
ocupacgdo formal, o individuo na informalidade ndo possui beneficios e por isso
recebe mais dinheiro em maos, como uma medida compensatéria. Vale destacar

gue a maioria dos respondentes ndo possuia outra fonte de renda (76,6%), sendo a



renda auferida com o negocio seu principal meio de subsisténcia, conforme
defendem alguns autores, entre eles Cacciamali (1982, 1994) e Becker (2004).

Com relacdo a idade dos respondentes, a maioria (73,9%) esta na principal idade
da atividade econbmica, ou seja, entre 25 e 59 anos (WILLIAMS; YOUSSEF, 2013).
Do total dos entrevistados, 41,1% eram mulheres e 58,9% eram homens. Com
relacdo a escolaridade, a grande maioria dos respondentes possuia um baixo nivel,
pois 74,9% dos entrevistados ndo possuiam nem o 2° grau completo. Melo e Teles
(2000), ao analisarem o comércio ambulante no Rio de Janeiro, encontraram uma
guantidade expressiva de pessoas com idade entre 36 e 45 anos, dado este mais
proximo do presente estudo. O estudo conduzido pelo IBGE e pelo SEBRAE (2005),
também aponta faixa etaria proéxima a encontrada pelo presente estudo. Ao analisar
a baixa escolaridade dos entrevistados, recorre-se a Williams e Youssef (2013),
Maloney (2004), e Becker (2004) que concordam que a falta de preparo do
trabalhador pode influencia-lo a ingressar na informalidade, além de dificultar sua
migracdo para a economia formal. Isso ocorre, pois, grande parte dos empregos
regulamentados exige um grau minimo de preparacdo (MGI, 2004). Barbosa Filho
(2012) afirma, inclusive, que a reducdo da informalidade no Brasil entre os anos de
2002 a 2009 deve-se ao aumento dos niveis de educacao.

Verifica-se que 0s negocios informais identificados pertencem a diversos ramos
de atividade, sendo que se considerarmos 0s diversos ramos inerentes a prestacao
de servigos juntamente com o setor de comércio, teremos 74,8% do total. Esses
resultados vdo ao encontro do que citam varios outros autores como Cacciamali
(1982), Ramos (2002) e Melo e Teles (2000). As explicacbes para que o setor de
Servicos seja 0 mais expressivo na economia informal sdo varias, e comecam com
as mudancas ocorridas na estrutura setorial do emprego, principalmente a partir da
abertura econdmica ocorrida no Brasil na década de 90 do século passado, onde o
aumento da terceirizacdo fez aumentar o setor de servicos. Desde entdo, ano apoés
ano, temos assistido a uma retracdo dos postos de trabalho na industria e aumento
dos postos de trabalho no setor de servigos, setor este que em 2001 tinha um grau
de informalidade referente ao emprego da ordem de 60% (RAMOS, 2002). Melo e
Teles (2000, p.9) afirmam que “o setor de servigos € um absorvedor da méo de obra
excluida das demais atividades econdmicas” o que reforca a ideia de que este setor
€ muito relevante para a economia informal. Entretanto, essa aparente concordancia
com a abordagem Neo-Marxista (WILLIAMS, 2013, PISANI; PAGAN, 2004) néo se



confirma quando analisamos que somente 4,7% dos negdécios analisados se
dedicam a prestar servigos para empresas.

Dos respondentes, 66,4% afirmaram trabalhar sozinhos a frente de seu negdcio.
Aqueles que ocupavam outras pessoas no negocio tinham na prépria familia sua
principal fonte de mao de obra. Esse dado indica que ndo ha uma separacao clara
entre o capital e o trabalho, ou seja, o proprietario de um negécio informal € dono
dos instrumentos e dos conhecimentos necessarios ao trabalho, executando e ao
mesmo tempo gerenciando sua atividade econdmica, com a ajuda de méao de obra
familiar. Essa informacéo vai ao encontro do que defendem varios autores como
Cacciamali (1982, 1994), Melo e Teles (2000), Becker (2004) e Maloney (2004). Vale
ressaltar que de todas as pessoas ocupadas nos negdécios pesquisados, 38,3%
contribuiam com a previdéncia, valor este significativo e ao mesmo tempo
contraditorio, principalmente se analisado o argumento de que os empreendedores
informais fogem da regulamentacdo estatal (DE SOTO, 1987). Em seu estudo,
Williams (2013) encontrou que a formalizacdo € significativamente correlacionada
com paises mais ricos e mais iguais, nos quais existe maior intervencdo no mercado
de trabalho, maiores niveis de protecdo social e mais efetiva redistribuicdo via
transferéncias sociais, 0 que pode servir para explicar, pelo menos em parte, por
gue os individuos, mesmo atuando na informalidade, optam por contribuir com a
previdéncia social.

O total do faturamento anual dos negdcios foi de R$ 2.861.568,00, o que, apesar
de significativo, ficou bem abaixo do previsto de R$ 104.854.848. O total
movimentado anualmente pelos negdcios informais no municipio de Machado
representa, aproximadamente, 2,7% do PIB do Municipio, segundo dados do IBGE
(2011), sendo que as estimativas dao conta que no Brasil, isto equivale a 16,8%
(BARBOSA FILHO, 2012).

Com relacdo a idade dos negécios analisados, tem-se que, apesar de informais,
estes apresentaram muitos anos de funcionamento: 9,7 anos, em média. Becker
(2004) apresenta que em 1991 a economia informal da Tanzania apresentava um
pouco mais de 40% de negocios informais funcionando por 5 anos ou mais, dado
este que condiz com o obtido no presente estudo. Isso demonstra claramente a falta
de incentivo governamental, que se traduz em falta de interesse por parte dos
proprietarios em formalizar seu negocio e fazé-lo crescer. Ribeiro (2000) cita que os

sistemas de transferéncias sociais implicam em forte incentivo a migracdo e



manutengdo na economia informal quando, mesmo atuando na informalidade, o
trabalhador continua a receber os beneficios sociais sem ter que contribuir por meio
de tributos.
CONSIDERACOES FINAIS

O que fica evidente no presente estudo é a heterogeneidade existente quando se
trabalha com a economia informal, que é, cada vez mais, um ambiente plural e
complexo, possuidor de aspectos tanto positivos quanto negativos. Essa
consideracdo € importante, pois, deve servir de guia para politicas publicas que
venham a proteger e valorizar o trabalho desenvolvido pelos individuos,
possibilitando melhorias reais na vida dessas pessoas 0 que passa,
obrigatoriamente, pela oferta de educacéo de qualidade em todos os niveis. Ao se
analisar especificamente a situacdo dos empreendedores atuantes na economia
informal, cursos de empreendedorismo e gestdo poderiam suprir algumas lacunas
importantes na atuacao desses individuos, sendo que a rede federal de educacéo,
no caso do Brasil, pode desempenhar papel importante neste tipo de formacao.
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